
โอกาสของสินค้าไทยในอินเดีย และเรื่องที่ต้องรู้
เมื่อท าการค้า & ธุรกิจในตลาดอินเดีย

วันที่ 20 กันยายน 2566
โดย ธนาคารเพ่ือการส่งออกและน าเข้าแห่งประเทศไทย



ภารกิจและบริการหลักของ EXIM Bank
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การค้าระหว่างประเทศ
(Trade Finance)

การรับประกันการส่งออกและรับประกันการลงทุน
(Export Credit Insurance, Investment Insurance)

การลงทุนในประเทศและต่างปะเทศ
(Project/Investment Finance)

กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย
• ผู้ส่งออก/ผู้ผลิตเพื่อผู้ส่งออก
• ผู้น าเข้า
บริการหลัก
• สินเชื่อเพื่อการส่งออกและการน าเข้า
• บริการเพื่อการส่งออกและน าเข้า อาทิ

- บริการรับแจ้งการเปิด L/C และบริการเปิด 
L/C

- บริการยืนยัน L/C และโอน L/C
- บริการรับเงินโอนขาเข้า/โอนเงินออก

ต่างประเทศ
• บริการออกหนังสือค  าประกัน
• บริการสัญญาซื อขายเงินตราต่างประเทศ

ล่วงหน้า

กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย
• นักลงทุน
• ผู้ส่งออก
บริการหลัก
• บริการประกันการส่งออกระยะสั น
• บริการการส่งออกระยะกลางและระยะยาว
• บริการประกันความเสี่ยงการลงทุน
• บริการประเมินความเสี่ยงผู้ซื อ/ธนาคารผู้ซื อ

กลุ่มลูกค้าเป้าหมาย
• นักลงทุน
บริการหลัก
• สินเชื่อเพื่อการลงทุนในต่างประเทศ

- บริการสนับสนุนธุรกิจก่อสร้างในต่างประเทศ
- บริการสนับสนุนการลงทุนในต่างประเทศ
- บริการสนับสนุนร้านอาหารไทยในต่างประเทศ

• สินเชื่อเพื่อการลงทุนในประเทศ
- สินเชื่อพาณิชย์นาวี
- สินเชื่อเพื่อพัฒนาประเทศ



ภารกิจหลักของ EXIM BANK ... พร้อมเดินเคียงข้างผู้ประกอบการไทยในทุกวิกฤตและทุกโอกาส
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1 2 3 4

ซ่อม อุตสาหกรรมที่วิฤต สร้าง อุตสาหกรรมใหม่ เสริม ศักยภาพผู้ประกอบการ สานพลัง พันธมิตร

 ช่วยสายการบินและธุรกิจที่เกี่ยวเนื่อง
 ช่วยพาณิชยนาวี

 สร้างอุตสาหกรรม BCG
 สร้าง Future Industry

 ทั้งภาครัฐและภาคเอกชน
 ทั้งในและต่างประเทศ

 พัฒนาผู้ประกอบการสู่เวทีโลกอย่างครบ
วงจร (เติมความรู้ เติมโอกาส เติมเงินทนุ)

• เติมสภาพคล่องสายการบิน ปรับ
โครงสร้างหนี้ และรักษาการจ้างงาน 
(Payroll Financing)

• ช่วยธุรกิจพาณิชยนาวี

9,400 ล้านบาท 

15,000 ล้านบาท 

• สนับสนุนสินเช่ือเพ่ือความยั่งยืน 
สนับสนุน BCG Economy

5,000 ล้านบาท

45,544 ล้านบาท

3,500 ล้านบาท

• ให้สินเชื่อ EXIM for Indirect Exporter
/Supply Chain Financing

• สนับสนุนสินเชื่อบุคคลท าธุรกิจ

• สนับสนุนการเจาะตลาดเป้าหมาย

• สร้างช่องทางการค้าออนไลน์ผ่ าน 
Platform ระดับโลก

• จัดท า The S1 Project ร่วมกับ SFIs
สร้าง New Synergy Model ใช้
ทรัพยากร/Credit Scoring ร่วมกัน

• จัดท าหลักสตูร Top X ร่วมกับ 
3 สภาฯ และมหาวิทยาลัยชั้นน า

• โครงการสร้างผู้ประกอบการสนิค้า 
Halal สู่การส่งออก

• ออก Green Bond อ้างอิง Thai 
Overnight Repurchase Rate 
(THOR)

• ออก SME Green Bond 



Success Case ความส าเร็จของการสนับสนุนผู้ประกอบการ ให้ส่งออกไปประเทศอินเดีย
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ลูกค้าสาขาหาดใหญ่
• ผลิตและจ าหน่ายน  ามันปาล์มดิบ โดยมีประเทศอินเดียเป็นผู้ซื อหลัก
• ยอดขายต่อล า 10,000 ตัน กิโลกรัมละ 60 บาท ประมาณ 600 ลบ.
• เทอมช าระเงิน L/C และ T/T โดยท าประกัน L/C แล้ว

– ในช่วงการระบาดของ COVID-19 การซื อในประเทศลดลง จึงหันไป
ส่งออกไปต่างประเทศ

– ผู้ซื อจากอินเดียต้องการ Supplier ทดแทนผู้ขายจากมาเลเซีย และ
อินโดนีเซีย เนื่องจากผลผลิตลดลง

– ลูกค้าต้องการสินเชื่อก่อนและหลังส่งออก จึงปรึกษา EXIM BANK เพื่อ
ขอสินเช่ือ และเรียนรู้ด้านส่งออก

– EXIM BANK ให้ค าปรึกษาด้านการส่งออก สินเชื่อ และแนะน าการท า
ประกันส่งออก เนื่องจากออเดอร์มีมูลค่าสูง ซึ่งลูกค้าตกลงท าประกัน
L/C แล้ว

– ปัจจุบัน ส่งออกไปอินเดีย มูลค่า 1,000 ลบ. ต่อปี
– ลูกค้าเป็น Supplier หลักของผู้ซื อจากอินเดีย

ลูกค้าสาขาพระราม 2 ที่ใช้วงเงิน Forward Contract
• ส่งออกสินค้าอินเดีย 60% ของยอดส่งออกทั งหมด
• มีวงเงิน Forward Contract กับ EXIM BANK เพื่อเป็นเครื่องมือลด

ความเสี่ยงจากความผันผวนของอัตราแลกเปลี่ยน

– ส่งออกสินค้าไปประเทศอินเดีย 60% ของยอดส่งออกทั งหมด
– ต้องการลดความเสี่ยงจากความผันผวนของอัตราแลกเปลี่ยน

– ลูกค้ามีสินเชื่อก่อนและหลังส่งออกกับ EXIM BANK แต่กังวล 
ความเสี่ยงอัตราแลกเปลี่ยน

– EXIM BANK แนะน าวงเงิน Forward Contract

– ปัจจุบัน ลูกค้าใช้วงเงิน Forward Contract
– ลูกค้าส่งออกไปอินเดีย และยังใช้วงเงิน Forward Contract 

อย่างต่อเนื่อง



ความเสี่ยงในการท าการค้าและการลงทุนระหว่างประเทศ
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ความเสี่ยงทางการค้า

• ความเสี่ยงจากการขาดสภาพคล่อง
• ความเสี่ยงจากการไม่ได้รับช าระเงินจากผู้ซื อ
• ความเสี่ยงจากอัตราแลกเปลี่ยน

Avoidable

ความเสี่ยงทางการเมือง

ส่งผลกระทบทางลบต่อการปฏิบัติตามเงื่อนไขและข้อผูกพัน
ทางการเงินทั งในระดับประเทศและภาคเอกชน ครอบคลุม
• ความเสี่ยงทางเศรษฐกิจ
• ความเสี่ยงด้านความไม่สงบทางการเมือง
• ความเสี่ยงของระบบการเงิน

Unavoidable



ความเสี่ยงในการท าการค้าและการลงทุนระหว่างประเทศ
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1. ความเสี่ยงจากการขาดสภาพคลอ่ง (Liquidity Risk)

2. ความเสี่ยงจากการไม่ได้รับช าระเงินจากผู้ซื อ
3. ความเสี่ยงจากอัตราแลกเปลี่ยน

• การส่งออกมักมีธุรกรรมขนาดใหญ่ ผู้ซื อมักมีอ านาจต่อรองราคา และเครดิตเทอมที่ยาวขึ น
• ผู้ส่งออกต้องมีการสต็อกสินค้ามากขึ น ในขณะที่ได้รับการช าระเงินช้า

• ต่อรองให้สามารถจ่ายเงินให้ suppliers ได้ช้าลง ในขณะที่ขอเก็บเงินให้เร็วขึ น (ซึ่งท าได้ยาก)
• แหล่งเงินทุนส ารองเพื่อบริหารสภาพคล่อง

แนวทางการป้องกันความเสี่ยง

ความเสี่ยงทางการค้า



ความเสี่ยงในการท าการค้าและการลงทุนระหว่างประเทศ

7

1. ความเสี่ยงจากการขาดสภาพคล่อง 

2. ความเสี่ยงจากการไม่ได้รับช าระเงินจากผู้ซื อ (Non-payment Risk)

3. ความเสี่ยงจากอัตราแลกเปลี่ยน

• โดยส่วนมาก ผู้ส่งออกมักเชื่อว่าคู่ค้าตัวเองไว้ใจได้ ท าการค้ากันมานาน ไม่โกง
• การที่คู่ค้าไม่ช าระเงิน อาจเนื่องมาจากสภาพคล่องทางธุรกิจ การถูกฟ้องล้มละลายจากความผิดพลาดในการบริหารธุรกิจ
• ส่วนใหญ่จะรับทราบถึงป้ญหาในวันที่สายเกินแกแ้ล้ว

• มีการตรวจสอบความน่าเช่ือถือของคู่ค้าก่อนท าธุรกิจ
• ตรวจสอบผลการช าระเงินว่ามีความล่าช้าผิดปกติหรือไม่
• ใช้บริการประกันการส่งออก

ความเสี่ยงทางการค้า

แนวทางการป้องกันความเสี่ยง



ความเสี่ยงในการท าการค้าและการลงทุนระหว่างประเทศ
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1. ความเสี่ยงจากการขาดสภาพคล่อง
2. ความเสี่ยงจากการไม่ได้รับช าระเงินจากผูซ้ื อ

3. ความเสี่ยงจากอัตราแลกเปลี่ยน (Exchange Rate Risk)

ความเสี่ยงทางการค้า

แนวทางการป้องกันความเสี่ยง

• การซื อขายด้วยสกลุเงินตราต่างประเทศ อาจส่งผลต่อรายได้เมื่อแปลงกับมาเป็นสกุลเงินบาท
• หากค่าเงินบาทในวันที่ได้รับเงินตราต่างประเทศแข็งค่ากว่าในวันที่เสนอราคา อาจส่งผลให้

ผู้ส่งออกขาดทุนจากอัตราแลกเปลี่ยน

• ท าสัญญาซื อขายเงินตราต่างประเทศล่วงหน้า



บริการประกันการส่งออก
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การรับประกันความเสี่ยงจากการไม่ได้รับช าระเงินค่าสินค้าจากผู้ซื อหรือธนาคารผู้ซื อ
ในต่างประเทศ ภายหลังจากการส่งออก

ช่วงเวลาที่อาจจะเกิดความเสี่ยง
ที่จะไม่ได้รับค่าสินค้า

ผลิตสินค้า ส่งสินค้า วันครบก าหนดช าระเงิน

ประโยชน์ของบริการ
ช่วยให้ผู้ส่งออกรู้จักผู้ซื อได้ดียิ่งขึ น

ช่วยขยายตลาดส่งออกทั งตลาดเดิมและตลาดใหม่

สามารถใช้บริการประกันการส่งออก เป็นหลักประกัน
ให้แก่สถาบันการเงินได้

ได้รับค่าสินไหมทดแทน หากเกิดความเสียหาย

ความเสี่ยงที่คุ้มครอง

ความเสี่ยงทางการเมือง

• การควบคุมการโอนเงิน

• การห้ามน าเข้าสินค้า

• สงคราม จลาจล ปฏิวัติ รัฐประหาร

ความเสี่ยงทางการค้า

• ผู้ซื้อล้มละลาย

• ผู้ซื้อไม่ช าระค่าสินค้า

• ผู้ซื้อไม่รับมอบสินค้า

รายละเอียดบริการ

• เงื่อนไขการช าระเงิน : D/P, D/A, และ O/A ไม่เกิน 180 วัน
• อัตราความคุ้มครอง : สูงสุด 90% ของมูลค่าความเสียหาย



บริการประกันของ EXIM BANK ตั งแต่ปี 2538 – ก.ค. ปี 2566
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มูลค่าการรับประกัน
ล้านล้านบาท1.93

ผู้ซื อปฏิเสธการช าระเงิน
187 ราย มูลค่า 1,107.16 ลบ.

ผู้ซื อล้มละลาย
ผู้ซื อปฏิเสธการรับมอบสินค้า

20 ราย มูลค่า 11.17 ลบ.
2%

23%

มูลค่าการจ่ายค่าสินไหมทดแทน 
ล้านบาท (272 ราย) 1,452.96

U.A.E. U.S.A. Singapore

Country

65 ราย มูลค่า 334.63 ลบ.

28.46% 25.53% 14.24%
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มูลค่าการรับประกัน
ล้านล้านบาท1.93

ผู้ซื อปฏิเสธการช าระเงิน
187 ราย มูลค่า 1,107.16 ลบ.

ผู้ซื อล้มละลาย
ผู้ซื อปฏิเสธการรับมอบสินค้า

20 ราย มูลค่า 11.17 ลบ.
2%

23%

มูลค่าการจ่ายค่าสินไหมทดแทน 
ล้านบาท (272 ราย) 1,452.96

U.A.E. U.S.A. Singapore

Country

65 ราย มูลค่า 334.63 ลบ.

28.46% 25.53% 14.24% India

7 claims paid

4.59 Million Baht



บริการประกันการส่งออก
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SMEs Medium to Large Companies

EXIM for Small Biz

• เหมาะกับผู้ส่งออกที่เพิ่งเริ่มต้น
ส่งออก 

• ปริมาณธุรกรรมส่งออกไม่เกิน 1.0 
ลบ. ต่อ shipment

• สามารถเลือกความคุ้มครองที่
เหมาะสมกับปริมาณธุรกรรมได้

• เบ้ียประกันเริ่มต้น 600 บาท
• คุ้มครองสูงสุด 2 ล้านบาท

EXIM Smart SMEs

• เหมาะกับผู้ประกอบการ SMEs ที่มี
การด าเนินธุรกิจส่งออกมาแล้ว
ระยะหนึ่ง

• อัตราเบี้ยประกันเริ่มต้น 0.23%
• คุ้มครองสูงสุด 80 ล้านบาท

EXIM Sure EXIM Flexci

• เหมาะกับผู้ส่งออกที่มีการส่งออก
อย่างต่อเนื่อง แต่อยากให้ EXIM 
ช่วยดูแล โดยเฉพาะในประเด็นการ
จัดท าเอกสารส่งออก

• ผู้ส่งออกแจ้งรับประกันรายครั้ง ทุก 
shipment 

• เบี้ยประกันจะเรียกเก็บตามจริงตาม
การส่งออกแต่ละครั้ง

• เบี้ยประกันข้ึนอยู่กับความเสี่ยงใน
การรับประกัน ประเทศ เทอมการ
ช าระเงิน

• เหมาะกับผู้ส่งออกที่มีการส่งออก
อย่างต่อเนื่อง และมีความรู้ความ
เข้าใจในการด าเนินการส่งออกเป็น
อย่างดี

• ผู้ส่งออกแจ้งรับประกันรายงวด
• เบี้ยประกันจะเรียกเก็บขั้นต่ า 

ล่วงหน้าในแต่ละปีกรมธรรม์
• เบี้ยประกันข้ึนอยู่กับความเสี่ยงใน

การรับประกัน ประเทศ เทอมการ
ช าระเงิน

SMEs Medium to Large Companies



บริการประกันความเสี่ยงการลงทุน

13

การประกันความเสี่ยงทางการเมืองจากการที่โครงการลงทุนของผู้เอาประกัน
ได้รับความเสียหาย
• สืบเนื่องมาจากการด าเนินนโยบาย กฎระเบียบ หรือการด าเนินการใดๆ ของรัฐบาลของ

ประเทศที่ผูเ้อาประกันไปลงทุน 
• ภัยทางการเมืองซึ่งมีผลกระทบในทางลบต่อโครงการลงทนุInvestors

การประกันความเสี่ยงทางการเมืองซึ่งส่งผลกระทบในทางลบต่อโครงการ
ลงทุนที่อยู่ในต่างประเทศของนักลงทุนที่ธนาคารให้การสนับสนุนทางการเงิน  
• ส่งผลกระทบต่อการผ่อนช าระเงินคนืเงนิกู้และดอกเบี ย

Lender of Investors



ความเสี่ยงที่คุ้มครอง
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INCONVERTIBILITY or 
TRANSFER RESTRICTION 

• รัฐบาลด าเนินมาตรการจ ากัดการโอน
เงินออกนอกประเทศ หรือไม่อนุญาต
ให้เงินสกุลของตนแลกเปลี่ยนเป็นเงิน
สกุลท่ีใช้ได้โดยเสรี หรือเงินสกุลอื่นท่ี
เป็นท่ียอมรับของผู้ลงทุน / ธนาคารของ
ผู้ลงทุน  

• รัฐบาลไม่อนุญาตหรือไม่สามารถโอน
เงินให้ตามท่ีผู้ เอาประกันร้องขอได้
ภายในระยะเวลาท่ีคณะกรรมการ
ธนาคารก าหนด 

• รัฐบาลด าเนินมาตรการกีดกันผู้ เอา
ประกันไม่ให้แลกเปลี่ยนสกุลเงินโดยใช้
อัตราแลกเปลี่ยนท่ีเป็นการท่ัวไป

EXPROPRIATION

• การกระท าหรือละเว้นการกระท าใด
ทางกฎหมายหรือทางการบริหาร  โดย
รัฐบาล ซึ่งมีผลให้ผู้ลงทุนเสียสิทธิใน
การเป็นเจ้าของ การควบคุม หรือการ
ได้รับผลประโยชน์เป็นจ านวนที่ท าให้
ได้รับความเสียหายจากการลงทุน
เช่น การยึดหรืออายัด หรือริบทรัพย์สิน
ของผู้ลงทุน

• เว้นแต่ เป็นมาตรการเพื่อรักษาความ
สงบเรียบร้อยในสังคม มาตรการทาง
ภาษี มาตรการเกี่ยวกับส่ิงแวดล้อมหรือ
แรงงาน หรือมาตรการอื่นใดท่ีใช้เป็น
การท่ัวไปเพื่อควบคุมกิจกรรมทาง
เศรษฐกิจในประเทศ

WAR and CIVIL DISTURBANCE

ผู้ เ อาประกันได้ รั บความ เสี ยหายต่ อ
ทรัพย์สินของโครงการลงทุน และ/หรือ ไม่
สามารถด าเนินกิจการหรือโครงการได้
ตามปกติภายในระยะเวลาตามท่ีก าหนด
สืบเนื่องมาจาก 
• ก า ร ก ร ะ ท า ท า ง ก า ร ท ห า ร อั น

เนื่องมาจากสงคราม การก่อความไม่
สงบทางการเมือง เช่น การปฏิวัติ 
รัฐประหาร กบฎ จลาจล และการก่อ
การร้าย

• เ ห ตุ ก า ร ณ์ ท า ง ก า ร เ มื อ ง อื่ น ใ ด ท่ี
คล้ายคลึงกัน และอยู่นอกเหนือการ
ควบคุมของรัฐบาล 

BREACH of CONTRACT

• รัฐบาลปฏิเสธภาระผูกพันตามสัญญา
หรือผิดสัญญากับผู้ลงทุนในกรณีที่ค า
พิพากษาของศาล หรือค าชี ขาดของ
อนุญาโตตุลาการไม่สามารถน าไปใช้
บังคับได้



ข้อควรระวังในการค้าขายกับผู้ซื อในต่างประเทศ
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1 2 3 4 5
ตรวจสอบคู่ค้าว่ามีความ
น่าเชื่อถือและตัวตนจริง
 บ ริ ก า ร ป ร ะ เ มิ น    

ความเสี่ยงผู้ซื อ Buyer 
Risk Assessment 

 หาข้อมูลจากสถานฑูต
ไทย หรือส านักตัวแทน
ทางการค้า กระทรวง
พาณิชย์

พึงระวังผู้ซื อที่สั่งซื อสินค้า
เป็นจ านวนมากตั งแต่
การค้าขายครั งแรกแบบ
ไม่ต่อรองราคา

ควรเริ่ มต้นค้ าขายด้วย
เทอมการช าระเงินที่มคีวาม
เสี่ ยงต่ า เช่น Advance 
Payment หรือ L/C

ให้ความส าคัญกับระยะเวลา
ในการช าระเงินของผู้ซื อ 
ควรมีการติดตามการจ่ายเงิน
อย่างเป็นระบบ

ใช้ บ ริ ก า รประกั นกา ร
ส่งออก เป็นเครื่องมือใน
การบริหารความเสี่ยง จาก
การที่ไม่ได้รับช าระเงินจาก
คู่ค้าในต่างประเทศ



อาคารเอ็กซิม 1193 ถนนพหลโยธิน แขวงพญาไท เขตพญาไท กรุงเทพฯ 10400

ธนาคารเพ่ือการส่งออกและน าเข้าแห่งประเทศไทย

EXIM BANK THAILAND


